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Modutl I — Damian Kleczewski

Strategie dzialan inwestycyjnych (czas: 3:00h)
Mentalnos$¢ inwestora — czyli dlaczego inwestowanie w nieruchomosci jest alternatywa?
Jak w nowy sposob, kreatywnie i nieszablonowo tworzy¢ okazje inwestycyjne oraz jak je poszukiwac?
Co jest okazja a co nig nie jest i jak to rozr6znic?
Omowienie catego procesu zakupu mieszkania — krok po kroku od strony formalnej
Jak krok po kroku kupi¢ swoje pierwsze lub kolejne mieszkanie pod wynajem (omowienie calego procesu
formalnego zakupu lokalu)?
Jakie sg ryzyka inwestycyjne: prawne, podatkowe i techniczne?
Nieruchomosci jako tarcza podatkowa
Jak weryfikowa¢ stan prawny i techniczny lokalu i na co zwraca¢ uwage?
Mozliwosci inwestycyjne kamienic, nowego budownictwa i wielkiej ptyty
Skuteczne sposoby na oszczgdno$ci w calym procesie inwestycyjnym
Omowienie umowy najmu, zapisOw umow rezerwacyjnych i przedwstepnych
Omowienie ryzyk demograficznych i programoéw rzadowych na polu inwestowania w nieruchomosci
Omoéwienie réznic pomigdzy najmem prywatnym dlugoterminowym kawalerki, najmem prywatnym
dlugoterminowym lokalu na pokoje, najmem na doby, podnajmem, obrotem mieszkaniami a innymi
formami inwestowania w nieruchomosci
Petnomocnictwa do dziatania i zabezpieczenia prawne dla inwestora i jego rodziny
Narzedzia elektroniczne do dziatan inwestycyjnych
Sposoby na finansowanie nieruchomosci

(przerwa 10 min)

Modul IT — Krzysztof Tulowiecki:
Negocjacje (czas: 50 min)
Negocjacje i ich zastosowanie w naszej codziennos$ci
Negocjacje w biznesie nieruchomosci:
a) przygotowanie i dziatanie przed negocjacjami
b) spotkanie negocjacyjne, budowa relacji i zaufania
c) techniki negocjacyjne

Finalizacja transakcji

(ok. 14:00 przerwa 1h:10min - obiadowa, wyjscie do restauracji, networking)
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Modut III — Przemystaw Tulowiecki:

Remonty, wykonczenie wnetrz i aranzacja (czas: 3h min)
Jak oceni¢ stan techniczny lokalu i koszty zwigzane z jego adaptacja i remontem W kamienicy
1 wielkiej ptycie?
Jak przygotowa¢ odpowiednig strategi¢ remontowa dla danego typu inwestycji?
Jakie mozliwos$ci daje podziat lokalu na pokoje i jak technicznie poradzi¢ sobie z takg adaptacja?
Co warto kupowa¢ a co nie? Sprawdzone elementy wykonczenia i wyposazenia lokalu wraz
z omowieniem listy zakupowej
Nowe rozwigzania technologiczne w zakresie remontowania lokali i budynkow (np. remont poddasza
z dachem, instalacje, wilgo¢ w budynku, piwnicy lub lokalu itp.)
Omowienie procedur administracyjnych w przypadku operatorow energii elektrycznej, telekomunikacyjnej
I instalacji gazowej
Omowienie dziatan i strategii w kontakcie z organami nadzoru budowlanego i spotdzielniag mieszkaniowa
wraz z przedstawieniem wzoré6w dokumentacji
Omowienie rzutow lokali w celu uzyskania z nich jak najwigkszego potencjatu inwestycyjnego
Na co trzeba zwraca¢ uwagg podczas nadzorowania remontow i jak rozmawiac z ekipami remontowymi
Urzadzenia dajace oszczgdnosci przy zuzyciach mediow w lokalach pod wynajem
Praktyczne przedmioty wyposazenia lokali pod wynajem
Przyktady realizacji projektow inwestycyjnych z komentarzem (np. pokdj 3,6m2, kawalerka 11m2,

kawalerka z niezalezng sypialnig 23m2, 3-pokojowa kawalerka 31m2 i inne)

(przerwa 20 min, networking)

Modul IV - Fryderyk Tulowiecki:
Relacje z najemcami (czas: 1h)

Jak werytikowa¢ kandydatéw na najemcg przez telefon?
Jak weryfikowa¢ kandydatow na spotkaniu?
Jak umawia¢ spotkania z klientami?
Jak rozwigzywac problemy w przypadku braku platnosci przez lokatora?
Jak mobilizowa¢ najemce aby sprzatal?
Jak prowadzi¢ relacje z najemcami aby inwestor miat z tego dodatkowe korzysci?
Elementy informacyjne dla najemcow w mieszkaniach pod wynajem
Omowienie grup ryzyka w najmie prywatnym
Jakie nalezy przyja¢ standardy do zarzadzania najmem aby biznes byt stabilny?
Najczestsze obiekcje najemcow wzgledem umow najmu, protokotu, stanu technicznego lokalu?
Wynajem cudzoziemcom (omoéwienie kilku narodowosci: Ukraincy, Biatorusini, Romowie, Azjaci)

(przerwa 5 min)
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Modul V — Damian Kleczewski: Podsumowanie i zakonczenie

(czas: 10min)

INFORMACJE ORGANIZACYJNE

Czas trwania szkolenia: 10:00-19:15

Rejestracja, organizacja i networking: 9:30-10:00 Ceny biletow:

Bilet silver: 1199z1 (20 miejsc)
Bilet VIP: 1499z} (tylko 5 biletow)

Termin: 7 lipca 2018 r.
Miejsce: Miynska 12, Poznan

Liczba miejsc na szkolenie ograniczona do 25 osob

Szkolenie konczy si¢ wydaniem imiennego certyfikatu pos§wiadczajacego zdobycie wiedzy z catego

procesu inwestycyjnego w nieruchomosci mieszkalne. Ceny nie obejmuja noclegu.

Bilet silver:

e udzial w szkoleniu,
e materiaty szkoleniowe + wzory dokumentow,
e catering podczas szkolenia + obiad,

¢ imienny certyfikat,

e przystapienie do zamknigtej grupy dyskusyjnej na

Facebooku,

e mozliwo§¢  omowienia  indywidualnych  sytuacji

z wybranym szkoleniowcem podczas przerw

szkoleniu,

e ehooki: Rozruch inwestycyjny + Poradnik Inwestora

Rynku Nieruchomosci
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Bilet VIP:

udziat w szkoleniu,

materialy szkoleniowe + wzory dokumentow,

catering podczas szkolenia + obiad,

imienny certyfikat,

przystapienie do zamknigtej grupy dyskusyjnej na
Facebooku,

mozliwos¢  omowienia  indywidualnych  sytuacji
z wybranym szkoleniowcem podczas przerw na szkoleniu
i po szkoleniu,

dostep do HELP Line - czyli numer telefonu do osob
szkolacych w celu prywatnych konsultacji w dowolnym
momencie (30 min) w konkretnej, indywidualnej sprawie,
kolacja z Damianem Kleczewskim w dniu szkolenia
(poczatek 0k.19:45 - opcja wyboru uczestnictwa),

wersja papierowa ksigzki Damiana Kleczewskiego
z imienng dedykacja na zyczenie

audiobook Skuteczne sposoby inwestowania
w nieruchomosci

ebooki: Poradnik Inwestora Rynku Nieruchomosci,
Skuteczne sposoby inwestowania w nieruchomosci oraz
Kompendium inwestora autorstwa Damiana

Kleczewskiego.
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TRENERZY:

Damian Kleczewski

Inwestor na rynku nieruchomos$ci od 2010r. Autor ksigzek: Skuteczne sposoby
inwestowania w nieruchomosci, Rozruch inwestycyjny, wspotautor Poradnika
Inwestora Rynku Nieruchomosci, tworca marki i prowadzacy audycje Zrozumieé
Nieruchomosci w Radiu Kontestacja, wyktadowca studiow MBA Nieruchomosci
szkoty ASBIRO, doradca i szkoleniowiec. Specjalizuje si¢ w wyszukiwaniu okazji
inwestycyjnych w kamienicach oraz wielkiej ptycie. Planuje i wyznacza strategie
dziatan remontowych, podatkowych i optymalizacyjnych. Doradza innym jak

moga dzigki nieruchomos$ciom zabezpieczy¢ swoja rodzing i zyskaé cenny czas.

Krzysztof Tulowiecki

Inwestor na rynku nieruchomos$ci z wieloletnim stazem. Byly dyrektor
prowadzacy wiele struktur sprzedazowych w firmach ubezpieczeniowych.
Negocjowatl wiele kontraktow dla osoéb indywidualnych we Francji. Pasjonat
negocjacji i nawigzywania nowych relacji. Specjalizuje si¢ w budowaniu strategii
negocjacyjnych i dziatan dtugofalowych dla inwestorow na rynku nieruchomosci.

Prywatnie maz oraz ojciec trojki §wietnie prosperujacych dzieci.

Przemyslaw Tulowiecki

Inwestor i praktyk rynku nieruchomos$ci od 2014 roku. Intensywny rozwoj
W branzy nieruchomosci skumulowal w olbrzymie dos$wiadczenie, ktore
przekazuje innymi, szczegdlnie w zakresie przeprowadzania remontow, dzielenia
lokali na pokoje i uzyskiwania z nich wysokiej stopy zwrotu. Doskonatly
organizator dziatan remontowych i planowania technicznego. Optymalizuje koszty
remontowe, wykonczenia i wyposazenia Wraz z przewidywaniem funkcjonalno$ci

lokali jeszcze na etapie ogledzin.

Fryvderyk Tulowiecki

Inwestor i praktyk rynku nieruchomosci od 2014 roku. Specjalizuje sie
w nawigzywaniu relacji z najemcami i prowadzi organizacj¢ najmu dla
inwestorow. Motywuje innych do szukania skutecznych rozwigzan w zakresie
procesu najmu. Zwolennik szybkiego podejmowania dziatan w kontaktach
Z najemcami, aby relacja biznesowa nie stata si¢ problemem. Podpowiada innym

jak mozna zaplanowac i z powodzeniem realizowa¢ zarzadzanie najem nawet przy

bardzo duzej ilo$ci najemcow.
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